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« News du secteur »

Environ 4 millions d’auto-entreprencurs dans le viseur des banques

Bien que le dispositif 1égal ne soit pas encore finalisé, banques et sociétés de financement mani-
festent déja leur intérét pour cette cible. Le GPBM et I’ Association Professionnelle des Socié-

tés de Financement (APSF) viennent de s’engager auprés du gouvernement a mettre en place
une offre de financement dédiée a ces opérateurs.

Source : La Vie Economique du 28/08/2015 (p.16)

BP s’attaque a la microfinance en Afrique
Le groupe Banque Centrale Populaire prépare le déploiement imminent de sa branche dédiée a
la microfinance sur le marché ouest africain, notamment en cote d’Ivoire et au Mali. AMIFA,

Atlantic microfinance for Africa, la filiale du groupe bancaire dédiée a ce secteur, sera opéra-
tionnelle en Cote d’Ivoire dés le mois de septembre et au Mali courant octobre 2015.

Source : L’Economiste du 28/08/2015 (p.5)

Newsletter Al Karama « KARAMANEWS » de juillet 2015

Source : Mme Souad ELOUAFTI, responsable Reporting Al Karama (reporting@alkarama-me.org.ma)
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HASSAN BERTAL
DGA CAttijariwafa bank
en charge de la PME

mLa Vie éco : Quelle estla
place de cette population dans
Ie business modéle d'Attja-
riwafa bank actuellement ?

wll faut d'abord souligner que
notre groupe est historiquement
engagé aupres de Iauto-entrepre-
nariat de maniére générale. Nous
comptons dans notre portefeuille
clients un nombre important de
PME familials structurées qui
ont commence il ya 20 ou 30 ans
par Ilentreprenarat individuel,
etquiona accompagnées par

«Les banques considerent le statut de Pauto-entrepreneur
comme un projet de société»

une offre de produits et services,
mais surtout par un conseil a forte
valeur ajoutée, contribuant ainsi

4 leur développement tout au long
du cycle de vie de activité. La
population des auto-entrepreneurs
 donc toujours bénéficié d'une
attention particuliére et d'une
vision stratégique que nous allons
continuer 4 adapter et enrichir

en fonction de I'évolution des
besoins de cette cible, et en tenant
compte de [a transformation de
T'environnement économique et
réglementaire. A cet effet, notre
vision a bien entendu déja intégre
les orentations nationales avec

e vote dela loi 114-13 relative.

au statut de 'auto-entrepreneur.
Notre volonté est de confirmer
notre position de partenaire des
programmes d'envergure nationale
a travers un accompagnement

volontariste, et ce, en activant  w D'apres nos informations,
toutes les synergies et domaines  les garanties personnelles ne
lexpertises avec nos différents  seront plus retenues. Quelles
partenaires afin de promouvairla sont alors les couvertures qui
dynamique entrepreneuriale dans  seront exigées par les banques
notre pays. en contrepartie de leur expo-
sition 7

‘= Comment la banque apprécie- wEn principe, cela dépendra
ra-t-elle le profil de risque d'un  comme je I'ai évoqué de la poli-

auto-entrepreneur et quelles en  tique de risque de chaque établis-

‘sont les spécificités 2 sement. Toutefois, il y a lieu de
mDans la mesure ol 'auto-entre-  préciser qu'a part les garanties
preneur st un agent économique  personneles, l existe aujourdhui

avec un réel statut juridique, d'autres mécanismes qui peuvent
€conomique, fiscal et social, les se substituer a cette forme de
régles en matiére d'apprécia- garantie. Je pense particuliere-
tion de risque bancaire seront ment au différentes garanties
applicables en tenant compte proposées par la Caisse centrale

en principe de différents critéres  de garantie dans le cadre de la
quantitatfs, qui intégreraient les  création et du développement
‘pécificités comptables et fiscales  d'une activité. Nous constatons
de ce statut, et de citéres quali-  souvent un mangue d'information
tatifs. sur ces mécanismes, et nous

souaitons euvrer,justement, a
travers notre dispositif dédié et la
force de notre réseau a une meil-
leure diffusion de ces mécanismes
et de toutes formes d'informations
utiles aupres de cette population.

= Quand verra-t-on les offres
‘commerciales des banques ?
‘mJe pense que lensemble des
organismes bancaires considére
le statut de I'auto-entrepreneur
‘comme étant un projet de société
au regard des enjeux en matiére
de création de valeur, de richesse
et d'emplois dans notre pays.
L'adhésion de Fensemble des
acteurs a été largement exprimée
dans le cadre de la préparation
dela loi. Pour notre par, nous
sommes préts a accompagner ce.
projet une fofs que la loi sera fina-
lisée sur le plan opérationnel.

ook-com/lavieeco

16 La Vie éco - Vendredi 28 aoit 2015

L'info continue sur lavieeco.com
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11 faut dire que Penthou-

siasme des banques mest pas |

du tout fortuit. Les études et

enquétes réalisées par diffé- |
rents acteurs économiques, |

| Problémes d'accés &

et cités par des banquiers,
estiment la population
cible du régime de Pauto-

entrepreneur & prés de 3,8 |
millions de personnes qui |

pourrait croitre de plus de

160 000 personnes par an. :
«Ces chiffres tiennent compre
des différents profils tel que les |

demandeurs d’emploi, les étu-

diants et apprentis, mais égale- :

ment pris de 2 millions d’acufs
occupés dans le secteur infor-

mel qui généreraiens environ |

350 miliards de DH de chiffre

daffaires», souligne Hassan |

Bertal, DGA d’Attijariwafa
bank en charge de la PME.

Cest dire que cette nouvelle
catégorie de clientéle repré-
sente un gisement important |
et une réelle opportunité |

pour le secteur bancaire.

Pinformation
De par son statut, cette

population a des besoins :
financiers spécifiques qui |
ont été bien qualifiés et :
quantifiés au préalable par :
les banques et sociétés de §

financement, selon des
sources du secteur. Ces
derniéres ont analysé éga
lement la perception de la

bancarisation che cette po- |

pulation, 4 travers plusieurs
¢études, enquétes, et focus
groupes. En gros, pour ser-
vir cette clientéle, les offres

i seront articulées autour des

: financement, Iépargne ct la
DES ETABLISSEMENTS
'BANCAIRES DEVRAIENT

personnes.
Mais pas que cela, des

EGALEMENT COMPLETER |y cien dgalement compléter ;
LOFFREDEPRODUITs Poffie de produits et services

{ financiers par une dimen. |

ET SERVICES FINANCIERS sion novatrice s'articulant |
autour de services non fi-
EARLUNE DIMENSIGN; nanciers et un dispositif de
'NOVATRICE SARTICULANT ' soutien & développer avec
3 : des partenaires stratégiques,

D IOV DESERYICRSNON . i vl iee YHIen D voir o H
FINANCIERS matchmaking et la connec:

tivité entre les entrepreneurs |

{ et différents acteurs.
Sur ce dernier registre, les
{ banquiers relévent I'exis-

ervices financiers portant :
i sur la gestion de compte, le |

: protection des biens et des :
: compétences managériales et

¢ érablissements bancaires de- ¢

tence de problémes d’acces |

4 Pinformation rencontrés
par les entrepreneurs, sur-
tout en début de parcours
entrepreneurial. ells ont
aussi besoin de développer des

un networking facilitant des
mises en relation clés pour
accéder aux premiers mar-
chés et décrocher les premiéres
références auprés de grands
donneurs d’ordre ou de PME,
ce qui impacterait foriement
le processus d’amorgage et de
développement de activi
note M. Bertal.

Notons que deux arrétés
complétant le cadre régle-
mentaire de cette nouvelle
atégorie d’entreprises ont
1¢ publiés au Bulletin offi-
ciel le 2 juillet dernier m

‘WAourEL DARIF
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[ ILS ETAIENT PEU SERVIS PAR LE PASSE

Environ 4 millions d’auto-entrepreneurs
dans le viseur des banques

m Ils générent un chiffre d’affaires annuel estimé a prés de 350 milliards de DH m Les banques proposeront
des crédits professionnels a taux réduits et une gamme de services sur mesure pour les besoins
spécifiques de cette clientéle m Gestion de compte, financement, épargne et assurance : l'offre est

es auto-entrepreneurs % 3 T bas que celui proposé par la
commencent 4 rece- ‘micro-finance. Il reste bien

oir des égards. Bien entendu que le financement

que le dispositif 1égal enca- devra servir exclusivement &

drant leur activité ne soit 3 Pactivité de P’auto-entrepre-
pas encore finalisé, banques y neur.

et sociétés de financement \ [ Ceci représentera une
‘manifestent déja leur inté- g avancée de taille dans I'ac- |
rét pour cette cible. Le - ™ compagnement d’une frange
Groupement profession- " T opérateurs difficilement
nel des banques du Maroc . 3 servie par les banques par le
(GPBM) et I’Association F & passé.

professionnelle des socié- S o g

tés de financement (APSF) N \ 160 000 nouveaux auto-
i e g NN entrepreneurs chaque

du gouvernement 4 mettre année
en place une offre de finan- De Pavis de Mamoun
cement dédiée 4 ces opé- F 7/ Bouhdoud, ministre délé-
rateurs. La convention de ! / 5= gué chargé des perites entre-
partenariat entre le ministére - =3 priscs et de Pintégration de
délégué chargé des petites i \ -y Pinformel, 'engagement des
entreprises ct de Pintégra- A\ & - > partenaires financiers cst la
tion du secteur informel et / - pierre angulaire de la mise
les acteurs financiers a é \ » =4 en ceuvre du nouveau statut
conclue en juillet. Concr * ¥y de l'auto-entrepreneur. Pour
tement, les établissements : sur mesure, passant d’une : fessionnel. Les auto-entre- : férentiels. Selon des sources : lui, le financement reste le
de crédit vont mettre en : logique de prét personnel & | preneurs vont aussi pouvoir ; au GPBM, le taux d’intérét : maillon le plus important de
place des formules de crédit | des solutions de crédit pro- : se financer a des taux pré- : sera, dans tous les cas, plus | ce statut.
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BP s’attaque a la microfinance en Afrique

* Déploiement imminent en
Céte d’Ivoire et au Mali

* Gabon, Sénégal, Guinée, les
prochaines étapes

AABRES i srotnn présence
dans la banque de détail en Afrique, BP
va sattaquer & la microfinance, un mar-
ché qui connait une progression fulgu-
rante depuis le début des années 2000.
Atlantic microfinance for aftica (Amifa
la filiale dédie pour cette activité, sera
opérationnelle en Cote d’Ivoire en s
tembre et le mois suivant au Mali. Le d
veloppement de ce métier sur e continent
a été confié & Mustapha Bidouj, l'ex di-
recteur général d’ Attawfiq microfinance.
Le dossier d’agrément est introduit dans
le circuit de validation au Gabon. La fi-
liale de la BP s attaquera ensuite au Sé-
négal eta la Guinée.

Malgré Ioffensive des bangues sur le
continent, une bonne partie de Ia popula-
tion, surtoutles couches i revenus faibles,
e retrouve encore hors champ de couver-

L'ECONOMISTE

La Cote d'lvoire et le
Mali seront les pre-
miéres destinations de |
la flile de BP dédiée |
i la microfinance.
S Lactvité connait

- = une forte croissance.
en Afrique subsalia-
rienne. Méme sile

ture pour diverses raisons. Cette clientéle
st jugée trés risquée par les banquiers ou
de I"autre coté, I'offre ne correspond sou-
vent pas aux besoins de cette population.
Les marchés subsahariens sont assez hé-
térogénes, mais il y a des similitudes qui
font ressort notamment le fort recours
aux parens ou encore aux méthodes in-
formelles pour se financer. Le poids du
secteur informel et la multitude de petites
entreprises offrent un terrcau immense
de développement pour les opérateurs de
microfinance qui, eux, ont Iavantage de
proposer des produits qui correspondent
davantage aux besoins de cette clientéle.

i risque st également

important, cett acti-
vité devrait constituer
une source de revenus|
non négligeable pour
laBP (Ph. BCP)

Dans les différents pays, les autorités ont
mis en place une législation favorable &
Pessor de la microfinance. C'est un puis-
sant canal d'inclusion financiére. Les ins-
titutions de microfinance ont vocation &
adresser des populations, méme des ré-
gions trés reculées o les banques sont
souvent absentes. Amifa va notamment
S'appuyer sur Pexpertse de Attawfiq mi-
crofinance en la matiére au Maroc.

Entre 2000 et 2012, Pencours des
microcrédis a été multiplié par 14 et le
portefeille client de prés de 7 selon les
chiffres de Microfinance Information
exchange. Cela dit,le caractére aléatoire

ENTREPRISES

des revenus d’une parti de la population
cible et la dégradation de la conjoncture
économique peuvent rapidement fairc
grimper les impayés. L'expérience maro-
caine servira certainement de repére pour
la filiae de la BP. La montée des impayés
4 la fin des années 2000 a mis beaucoup
dPopérateurs, les peties structures essen-
tiellement, sur la paille. Aujourd’hui le
secteur s'est beaucoup assaini et e foca-
lise maintenant sur son développement,
En dehors de I'appréciation du risque, une
autre difficulté des entreprises de micro-
crédit sur e continent est e refinancement
de leur activité. Amifa pourra bénficier
du soutien de sa maison-mére qui opére
via Banque Atlantique en Cote d’Ivoire
et au Mali. En outre, contrairement a la
pratique au Maroc, les institutions de
microfinance en Afrique subsahariennc
peuvent collecter des dépots de la clien-
téle. En dehors de la collecte des dépts
et de octroi de crédit, I Amifa compte
développer d’autres acfivités notamment
la micro assurance. 0

FFa

Pour réagir a cet article:
courrier@leconomiste.com





