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» Formation sur la finance agricole

Le Centre Mohammed VI de Soutien a la Microfinance Solidaire (CMS) organise, en
collaboration avec ADA Luxembourg et I’Organisation des Nations Unies pour I’ Alimentation
& I’Agriculture (FAO), une formation sur « la Finance Agricole : tendances, opportunités et
modeles émergents », du 30 novembre au 3 décembre 2015 au CMS a Casablanca.

Cette formation est assurée par des experts internationaux de la FAO et d’ADA et s’adresse aux
cadres des institutions financi¢res ou des organismes publics qui peuvent utiliser les principes et
les outils fournis pour formuler des stratégies de conception et d’offre des produits qui
contribuent a financer des activités agricoles.

Les personnes intéressées pour suivre la formation doivent présenter leur candidature en
remplissant le formulaire : , au plus tard le 3 novembre 2015.

Contacts : CMS/ Khadija EL HANTALI :
ADA Luxembourg/ Caroline MORILHAT :

« A lire tout court »
» Dans I’univers des micro-entrepreneurs du Maroc

« Les associations de microcrédit insistent sur la vocation sociale de leur activité. Une vocation
qui gagnerait plus en efficacité si le taux d’intérét ou colt d’inclusion financiere, qui est
aujourd’hui plus ou moins autour de 20%, était revu a la baisse. Ce qui serait possible si d’autres
intervenants, a commencer par I’Etat, assumaient une partic des charges financieres du
microcrédit...»

Source : La Vie Eco du 23/10/2015 (p.46 & 47)
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« News du secteur »
» Réunion du secteur de la microfinance avec Bank Al Maghrib (BAM)

Dans le cadre du processus des consultations entre la Fédération Nationale des Associations de
Microcrédit (FNAM) et BAM, une réunion s’est tenue le 28 octobre 2015 au siege de BAM a
Rabat.

Cette réunion qui a été présidée par le Gouverneur de BAM et le Président de la FNAM a été
consacrée a I’état des lieux et au suivi de la réalisation de la stratégie du secteur de la
microfinance.

» Participation du secteur a la 11éme Conférence Internationale sur la micro-
assurance

La 11éme Conférence Internationale sur la micro-assurance, intitulée "Stimuler la croissance et
la durabilité - Argumentaire en faveur de la micro-assurance", se déroulera du 3 au 5 novembre
2015, a I’hotel Hyatt Regency a Casablanca, et réunira plus de 400 experts de pres de 50 pays
représentant les professionnels, les instances publiques et les organisations de développement.
Ils échangeront leurs expériences et leurs idées sur la manicre de proposer un large éventail de
couvertures d'assurance efficaces aux populations a faible revenu du monde entier.

Cet événement est organisé par la Fondation Munich Re et la plateforme internationale
Microinsurance Network, en partenariat avec la Fédération Marocaine des Sociétés
d'Assurances et de Réassurance (FMSAR) et le Centre Mohammed VI de Soutien a la
Microfinance Solidaire(CMS).

Une table ronde sur le cas marocain en maticre de micro-assurance est programmeée au sein de
ladite conférence, le 4 novembre 2015 & 11h.
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du Maroc
u Le nombre de
bénéficiaires de
microcrédits était

de 900 000 a fin
2014

[ ] Les Assonatmns
de microcrédit
disposent de 1 350
agences et de 150
unités mobiles et
emploient 6 300
personnes.

m L’écrasante
majorité des clients
de la microfinance
est dans linformel.

ous sommes &

Diour Salam, un

quartier popu-

laire de la ville de § microcrédit (FNAM), afin de : investissements comme Pamé-'; teur des plantes aromatiques
Mcknés. Belaid Attoumi est ; srendre hommage aux femmes  nagement du local ou Vachat de : et médicinales, «grce a l'ap-
un entrepreneur qui travaille © et aux hommes micro-entrepre- | LES ASSOCIATIONS DE quelques machines», ajoute-t-il. ; pui des associations de micro-
dans la confection de matelas | neurs, de différentes régions du e Les employés, tous jeunes, : crédin, tient-elle a préciser.
bon marché. Son petit atelier | Royaunme, ayant réussi leur vie ; MICROCREDITINSISTENT  : g0nenc 80 DH par jour et | «Depuis 2006, je prends des
est situé dans le sous-sol d’un | grdce au soutien des associa- | SUR LA VOCATION SOCIALE ; travaillent au gré des com- | microcrédits chez une associa-
immeuble de deux étages. Les | tions de microcrédit», peut-on ‘mandes. Programme-t-l une : tion locale, de 4 000 d 15 000
conditions de travail sont loin : lire dans la note de présen- ; DELEUR ACTIVITE. UNE future formalisation de son | DH. Grice d leur appui, j’ai
etz déales. M. Attourni est | tation du prix. La cérémonie | yo,cx 110N QUI GAGNERAIT : St ? e e gagre pas 50 000 . bien progress. Aujourd s je
dans Pinformel et s'entoure de | de remise des prix est prévue i DH par mois pour que je pense : compte une clientéle aussi bien
sixa dix aides afin de faire face ; 4 Oujda en décembre pro- ; PLUS EN EFFICACITESILE : d créer une entreprise formalisée. | locale qu’étrangéres, assure-t-

TAUX D’INTERET OU COUT

aux commandes. Son mar- | chain. Les membres du jury Les conditions de travail ne me ; elle. Elle vend des principes
ché? Les petites villes autour | ont sillonné le Maroc durant : permettent pas d’envisager une ; actifs, des poudres ou des
de Meknés : Midelt, Khémis- ; le mois d’octobre afin de choi- | [YINCLUSION FINANCIERE, : telle option, explique-t-il. At-  sirops de lavande, origan,
set, Sidi-Kacem. sir les trois nominés pour les entendu parler du nouveau ; camonille, romarin.... Elle a
M. Actoumni fait partie des : différentes catégories (for- ; QUIEST AUJOURD'HUIPLUS | staru de Pauto-entrepreneur? : méme développé des produits
clients des Associations de | malisation, développement | oy MOINS AUTOUR DE 20%, | L réponse est négative et le  cosmétiques a base naturelle,
microcrédit (AMC) qui ont | humain, innovation, femmes, sera pour tous ceux que Pon | des crémes, des huiles et des
&té choisis sur étude de dos- : jeunes, tourisme responsable | EST REVU A LA BAISSE. CE a rencontrés dans ce périple. i masques de visage. Prochaine
sier afin de faire partie des : et produits du terroir ainsi  étape pour cette inlassable
candidats pour Pune des sept | que la réinsertion pour les ex- ; QU SERAIT POSSIBLE ST Des succés signés par { micro-entrepreneuse : Pexpor-
catégories du Prix national ; détenus). Les prix varient de | D’AUTRES INTERVENANTS, ; des femmes tation & Pétranger, qui passe,
du micro-entrepreneur. Un § 10 000 & 30 000 DH en plus | ; El Borj. Ce quartier popu- ; selon ses propres termes, par
prix qui en est cette année a | de la participation dans les | A COMMENCER PAR ETAT, : jyire de Ja capitale ismaélienne : 'analyse des produits. «Je sais
sa quatriéme édition. Un évé- | foires régionales. : ASSUMENT UNE PARTIE DES  abrite les locaux de Charifa Bl | que je pewx aller loin, si je par-
nement organisé parle Centre M. Attourni a pris son pre- Barrouti, qui est & la téte de | viens @ analyser ces produits,
Mohammed VI de soutien ala ; mier prét chez une associa- ; CHARGES FINANCIERES DU I coopérative Annour. La | mais ¢’est une opération qui
‘microfinance solidaire (CMS) } tion de microcrédit en 2011, § \ o crepr soixantaine dépassée, cette | coite trés cher. Je veux égale-
ainsi que par la Fédération | cpuis,j'en ai pris d’aurres. Ce | femme & Pallure fréle s’est | ment agrandirle local afin d*
nationale des associations de | qui m’a permis de, /mnz face aux { frayé un chemin dans le sec- | baucher d’autres personnes»,
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conclut-elle. La coopérative |
dispose d’une patente et fait |

personnes, & temps partiel.
Un peu plus loin, toujours

Mennouni, une ancienne pré-
paratrice dans une pharmacie
qui s’est convertie dans la
cosmétique et dermique 3
base naturelle. <Fai une véri-
table passion pour ce domaine.
e fais beaucoup de recherches et
Je verux développer des idées qui
‘pewvent rapporter. Seulement,
‘mes moyens actuels ne me le
permettent pas», déplore cette

I'Association Ardi lui a permis

une patente.

A Azrou, rendez-vous avec
Aziza Othmani qui gére avec
d’autres femmes une coopé-
rative de plantes, mais égale-
ment de distillation de plantes
aromatiques et médicinales.

garde toujours en souvenir.

Jaire une activité génératrice de
revenus pour ces fermmes qui ont
des enfants  charges, raconte
Aziza. Au départ, 14 femmes
se sont mises 4 la besogne

Elles travaillaic ites 4 la

maison ct se partageaient a

tour de role Punique distilla-
teur. «La premiére année a été
dure. Apris avoir réglé crédits et
charges (emballage, tickets, bou-
teilles), chaque femme a gagné
200 DH pour le labeur d’une
année. Mais nous avons refusé
de baisser les bras», se souvient-

femmes ont pu avoir un local,

sans fierté.
Selon Mahjouba Ouaya, un

tadamoune AMSSF qui a oc-
troyé des microcrédits  Aziza
et dans la région ’Azrou, de
microcrédit est important finan-
ciérement pour cetwx qui ont un
bon projet, mais il apporte aussi
une visibilité par rapport & leur

personnes, avoir un maximum

travailler pas moins de treize |

4 Meknés, on retrouve Hafsa :

mére de deux enfants. Le |
microcrédit contracté chez :

de démarrer son activité. «Cela
Jait sept ans que je résise gréce |
a Papport financier d’Ardin, |
conclut-elle. Hafsa tente Ia |
formalisation. Elle a déja pris |

«Nous avons commencé de rien, :
avec un peit distllateur quon

Cette rigion est riche en plantes
et Vidée érait d’en profiter et d’en

elle encore. Aujourd’hui, ces :
: quia débuté dansla régioneen |
acheter d’autres distillateurs, :
multiplier et diversifier la |
production. «La coopérative |
rapporte 1 000G 2 000 DH par :
mois. On participe a des foires |
de marchés solidaires et nous |
avons des clients & Casablanca |

et Rabas, conclut-clle, non :
 'Ad, une période

 arisque...
Dans ces régions éloignées :
lu pays, enclavées pour la ©
lupart durant Phiver, des |
gences mobiles ont pour :

agent de développement d’At- |

activité économique. Notre tra- |
wail c’est d’accompagner ces ;

de proximité afin de les aider d :

Questions a

MOHAMMED EL MAZOURI
aDirecteur délégué de la FNAM

mLa Vie éco : Pouvez-vous
nous présenter la FNAM 2
‘mLa Fédération nationale des as-
‘sociations de microcrédit (FNAM)
est une association qui regroupe
I'ensemble des Associations de
microcrédit (AMC) qui sont au
nombre de 13. La FNAM a comme:
objectif de fédérer I'ensemble
des membres autour de la vision
du secteur et la défense de leurs.
intérets. Elle est également un
interlocuteur de la tutelle, le
‘ministére des finances, du régu-
Tateur, Bank Al-Maghrib ainsi que
des bailleurs de fonds nationaux et
internationaux. Notre mission est
exclusivement sociale, & savoir la
lutte contre la pauvreté, I'exclusion
sociale et financiére a travers le.
financement et I'accompagnement
des porteurs d'activités géné-
ratrices de revenus (AGR). Nous
avons comme objectif d'arriver
~a I'horizon 2017 & 1,5 million de.
bénéficiaires avec un encours de
7,5 milliards de DH. Mais, s'il y a
une évolution favorable de I'envi-

i i ke S

«Notre mission est de lutter contre

la pauvreté»

ronnement juridique conformément
auxattentes du secteur, on peut
étre encore plus ambitieu, pour
une meilleure inclusion sociale et
financiére du secteur.

mQuelle est la situation du
‘microcrédit aujourdhui ?

m0n est aujourd’hui 2 900 000
bénéficiaires qui sont servis avec
un encours crédit avoisinant les.

6 milliards de DH. 55% de nos
clients sont des femmes. Le sec-
teur emploie 6 300 personnes dont
la moitié sont des femmes. Nous.
pouvons attester d'une présence
dans une proportion de 45% dans
le monde rural et surtout dans les
‘communes ot le taux de pauvreté
st le plus élevé : Marrakech, Al
Gharb et Fés.

mNe pensez-vous pas que les
taux dintérét pratiqués par les
AMC sont élevés ?

mPour nous, il est nullement éle-
V6. Si on compare le taux marocain
aux tau pratiqués a Iéchelle mon-
diale, on s situe dans la moyenne
basse des taux. Maintenant, si

on le compare  une banque ou
une société de financement, cest
différent. D'ailleurs, dans la micro-
finance, on ne parle pas de taux
dintéret, mais de codt dinclusion

la microfinance est différent du
modele d'une banque ou d'une
‘société de financement. Nous
avons pas la méme structure de
charges. Le microcrédit a besoin
d'employer 6 300 personnes avec
‘une masse salariale de 500 mil-
lions de DH. Quand on rapporte la
‘masse salariale a I'encours, on est
sur du 9%. Si on ajoute 3% pour
le fonctionnement, 6% pour le
colt de financement, le risque (3
23,5%), on se retrouve déja avec
des charges avoisinant les 20%...
Dol les taux d'intérét pratiqués.
dans le secteur.

‘wComment gérez-vous le
risque dans le secteur ?
‘mQuand on demande un crédit

& une banque ou & une société

de financement, on doit ramener
des documents, type attestation
de salaire, fiches de paie, relevés
bancaires... Le crédit est accordé
 ['aune de la capacité de rem-
boursement du client, en fonction
des revenus et des charges. Or
chez nous, les bénéficiaires cibles
sont souvent dans I'informel et
n'ont aucun justificatif de reve-
nus. D'ol la nécessité d'avoir des
‘agents de crédit qui vont sur le
terrain pour apprécier la capacité
de remboursement du postulant au

 microcrédit  travers une enquéte.
e

S

etla reconstitution de la situation
patrimoniale du cient (compta-
bilité sous dictée)... Ce travil
nécessite une grande proximité
des agents. On débloque aprés le
crédit principalement par le finan-
cement d'une activité générarice
de revenu (AGR). Un autre agent
sortia pour vérifer affectation
du crédit a lobjet énonce dans

a demande. Enfin, il y a toute la
phase lie  la récupération des
échéances, recouvrement

‘mQue faites-vous pour sortir
les bénéficiaires du cadre de
Vinformel ?

mDans le microcrédt, il y a deux
composantes essentielles : le
financement et I'accompagnement.
Dans le cadre des services non
financiers,ily a des formations qui
sont assurées par les Assaciations
de microcrédit (AMC) elles-mémes.
objectif est de former et de sensi-
iser les bénéficiaires aux aspects
liés a I'éducation financiere et a la
nécessité de formaliser les activités
pour un meilleur développement,
Le Centre Mohammed VI de soutien
a la microfinance solidaire apporte:
également une aide précieuse au
secteur  ravers le support non
financier : la formation, I'accompa-

gnement, 'appui a la commerciali-

sation....
i i i S

réussir leurs projecs. Et d'ajo
ter : «Avant d’octroyer un prét,
il faut érudierle marché ainsi que
Pactivité objet de la demande. Il
Jaut aussi sensibilser le client sur
Pimportance de faire face aux :
échéances. Mais, en général, |
toutse passe bien quand iy a un |
accompagnement». Selon Mah-
jouba, ce type de commerce |

1996 touche beaucoup plus :
de femmes que d’hommes:
90% des clientes sont des :
femmes. ’association finance :
tous types d’activité dans Ia :
région : herbes aromatiques, :
tissage, petit commerce. ..

mission de leur aire parvenir

: cette prestation financiéres. Si

es associations de microcr
ditdisposent de 1350 agences
de par le pays, 150 unités
mobiles servent les douars les
plus reculés.

Ali Baha est directeur ré- |

: nance, pour la région de Fés-
: Meknes-Errachidia :

LES GUICHETS MOBILES
SEDEPLACENT DANS LES
PETITS VILLAGES, UNE A

i DEUX FOIS PAR SEMAINE,

AVEC COMME RENDEZ-
VOUS PRINCIPAL LES SOUKS
HEBDOMADAIRES

gional d’Attawffiq Micro-

«Nous
avons commencé a servir la
région depuis 2000. 90% de nos
clients travaillent dans Vinfor-
mel. Un de nos principaucx sou-
cis, ¢’est de faire attention avec
les périodes ¢ risque comme Aid
Al Adha, et éviter que le crédit
serve  la consommations. Tous
types dPactivités sont financés

dans cette région : commerce, :
métiers manuels, production :
agricole, engraissement des :

Veaux et moutons, artisanat, :
couture, tissage.... Et quand le :
: client ne parvient pas 4 payer ©
: son crédit & temps ? «Nous
: avons avant tout une mission
: sociale, done si cela arrive, on
: peut rééchelonner le crédit, dimi-
 ‘nuer le montant de Véchéance
: ou encore lui donner un crédit
: de consolidations, explique M.
 Baha. Les guichets mobiles
: se déplacent dans les petits
villages, une & deux fois par
semaine, avec comme ren-
dez-vous principal les souks
 hebdomadaires. «Nous devons
: faire face dans ces régions a la
‘neige qui coupe parfois la route.
Iy a également le probléme de
communication avec cette popu-
lation extrémement précarisée. Il
 faut bien sensibiliser les gens surle
microcrédit, les dates d’échéance.
On vt avec ewx Pétude du pro-
jet, leur capacité de rembourse- ;
‘ment. Le but, c’est d’éviter au
client un surendettement fatals, :
ajoute Mustapha Ait Kouch,
responsable de Punité mobile ;
d’Attawiq, rencontré dans I

petit village de Zaida.

Les agents de développe-
ment rencontrés & Mcknés, :

"Azrou, Midelt ou 3 Errachidia
insistent tous sur Pimportance
dela proximité et de Paccom-
pagnement du client. «Lés gens
en général sont de bonme volonté.
Iis estiment que c’est important
de rendre le crédit, afin d’en
prendre un autre et faire évoluer
leurs projets», confie Ladmirni
Abdelghani, agent de dévelop-
pement & la Fondation Ardi
Errachidia.

Pour cette population fragi-
lisée qui n’a pas accés 4 une
prestation financiére, & part
des usuriers qui pratiquent
des taux exorbitants, le micro-
crédit est considéré comme
une aubaine. Les associations
de microcrédit insistent sur la
vocation sociale de leur acti-
vité. Une vocation qui gagne-
rait plus en efficacité sile taux
intérét ou cofit d'inclusion
financiére, qui est aujourd’hui
plus ou moins autour de
20%, est revu 4 la baisse. Ce
qui serait possible si d’autres
intervenants, 4 commencer
par PEtat, assument une par-
tie des charges financiéres du
microcrédit... m

HICHAM HOUDAIFA'

Suivez-nous sur § acebook.com/lavieeco
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11th International Microinsurance Conference
3-5 November 2015, Casablanca Morocco

Driving growth and sustainability —
A business case for microinsurance

The 11th International Microinsurance
Conference will take place in

Morocco from 3-5 November 2015.
Approximately 400 participants and
experts from around the world

will discuss and identify ways of
accelerating growth and economic
viability in microinsurance.

Background

The microinsurance sector has expe-
rienced persistent growth in client
outreach and premium volumes over
the past ten years. Today, more than
260 million low-income citizens

in developing countries are covered
by an insurance policy. Nonetheless,
many people are still without cover.
With the global middle class expected
to grow to nearly five billion within
two decades, we are looking at
billions of people who are without a
safety net and at risk of falling (back)
into poverty.

The need to respond to this situation
by improving supply to meet the
increasing demand will be the main
focus of the 11th International Microin-
surance Conference. Representatives
from insurance and reinsurance
companies, investment funds,
international organisations, NGOs
and development-aid agencies as
well as academics, policymakers and
supervisory regulators will attend the
conference. Participants will exchange

views on current growth trends

and risks in emerging markets

and discuss key factors for successful
implementation and maximised
business opportunities to bring supply
and demand to the next level.

Conference themes

1. Product development and
underwriting

1.1. Health

1.2. Life

1.3. Property

1.4. Agriculture

1.5. Insurance combined with other
financial products

2. Takaful microinsurance

3. Innovative distribution models
to increase outreach

4. Client retention, conversion
and graduation

5. Financial performance
management

6. Responsible insurance

7. Scientific track - Economic analysis
of microinsurance markets

4
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www.microinsuranceconference.org/ 2015

11e Conférence Internationale
sur la Micro-assurance

3-5 novembre 2015, Casablanca, Maroc

Soutenir la croissance et la durabilité -
Un business case pour la micro-assurance

La 11e Conférence Internationale sur
la Micro-assurance aura lieu au Maroc
du 3 au 5 novembre 2015. Quelque
400 participants et 80 interventants
du monde entier s’y réuniront pour
échanger leurs idées et identifier les
moyens d’accélérer la croissance

et la viabilité économique de la micro-
assurance dans 25 ateliers.

Contexte

Le secteur de la micro-assurance
aconnu une croissance continue en
termes de clientéle et de volumes

des primes au cours des dix derniéres
années. Aujourd’hui, plus de 260
millions de personnes a faible revenu
dans les pays en développement
bénéficient d'une police d’assurance.
Néanmoins, il reste actuellement

un grand nombre de personnes

sans couverture. La classe moyenne
mondiale devant atteindre une popu-
lation de pratiquement cing milliards
au cours des vingt années a venir,

ily alieu de s’attendre a ce que des
milliards de personnes soient dépour-
vues d’un filet de sécurité et risquent
de tomber ou de retomber dans la
pauvreté.

La nécessité de faire face a cette situa-
tion par une amélioration de |'offre,
en vue de répondre a la demande
croissante, constituera la thématique
principale de la 11e Conférence
Internationale sur la Micro-assurance.

Celle-ci réunira des représentants
d’entreprises d'assurance et de réas-
surance, de fonds d’investissement,
d’organisations internationales, d'ONG
et d’agences d'aide au développement,
de méme que des universitaires, des
décideurs et des régulateurs. Les par-
ticipants échangeront leurs idées

sur les tendances actuelles de la crois-
sance et les risques liés aux marchés
émergents et discuteront des facteurs
clés de la réussite des initiatives et

de la maximisation des opportunités
commerciales permettant de faire
progresser |'offre et la demande a un
niveau supérieur.

Thémes de la conférence

1. Développement des produits
et underwriting

1.1. Santé

1.2. Vie

1.3. Biens

1.4. Agriculture

1.5. Assurance associée a d'autres
produits financiers

2. Micro-assurance takaful

3. Modeles innovants de
distribution en vue d’une plus
grande présence sur le terrain
Fidélisation, conversion et
confirmation de la clientéle

5. Gestion des performances
financieres
Assurance responsable
Réflexion scientifique -
Analyse économique des marchés
de micro-assurancede

4 -~

‘.. <" MunichRe

v Foundation
From Knowledge
to Action

icro
nsurance
etwork

Cpali) 5als) g palil) il 20 2y i) daalyl)
FEDERATION MAROCAINE DES SOCIETES
D'ASSURANCES ET DE REASSURANCE

Supported by

BMZ * Federal Ministry
7R | for Economic Cooperation

and Development

( Making Finance
Work for Africa

a4
Deutsche Gesellschaft
fiir Internationale
Zusammenarbeit (61Z) GmbH

AL 5yl 2,81 0 )

DE SOUTIEN A LA MICROFINANCE SOLIDAIRE

CEAR

CENTER FOR THE ECONOMIC
ANALYSIS OF RISK.

GeorgaState
Uniiversity

> A N

\ v
\ =4 [mPACT INSURANCE






_1507720363.pdf
DESCRIPTIF DE LA FORMATION

De plus en plus de preuves démontrent I'expansion des marchés agricoles, en particulier dans les pays en
voie de développement. Beaucoup d'investisseurs, y compris les ménages ruraux et les familles de petits
exploitants agricoles, exigent divers services financiers susceptibles de les aider a saisir les opportunités
d'affaires présentes sur ces marchés. Cette tendance globale rend le secteur de I'agriculture de plus en
plus attrayant pour les institutions financiéres.

Cette formation offre une introduction aux principes et outils clés d'évaluation de marché et de conception
des produits pour aider les institutions financiéres a :
Estimer la demande des produits spécifiquement liés au financement de I'agriculture ;
Identifier les bonnes pratiques pour la conception et I'offre de ces produits financiers
agricoles centrés sur les besoins du client ;
Identifier les différentes stratégies de gestion des risques et de I'offre de ces produits ;
Estimer leur retour sur investissement et les codts de structure opérationnels.

La formation est enrichie par des exercices et des exemples basés sur I'expérience d'institutions financieres
qui ont été en mesure d'augmenter leur volume de financement en milieu agricole. Les exemples choisis
prennent en compte la diversité du portefeuille des institutions et la capacité de ces derniéres a la maintenir
au fil du temps dans un contexte de pays en voie de développement. Une visite terrain est prévue le dernier
jour pour illustrer les 3 jours de formation.

Des domaines potentiels de collaboration entre les secteurs public et privé pour lancer des produits de
financement agricole sont également examinés.

OBJECTIES

Etudier le concept, le contexte et I'approche des chaines de valeur agricoles.

Fournir les principes et les références susceptibles d’aider les participants qui travaillent pour les
institutions financiéres a concevoir et a offrir des produits financiers agricoles de fagon durable.

lllustrer les enjeux essentiels du développement de produits financiers agricoles qui peuvent
concerner a la fois le secteur public et privé et examiner des modéles récents de collaboration entre
ces deux secteurs.

Soutenir les participants dans I'encadrement des interventions publiques qui facilitent 'accés a des
produits de financement agricole dans le cadre d’une offre mixte des services financiers.

PREREQUIS :

Connaissance des concepts de base de la finance agricole.

PUBLIC CIBLE

Le cours s’adresse aux cadres des institutions financiéres ou des organismes publics qui peuvent
utiliser les principes et les outils fournis pour formuler des stratégies de conception et doffre des
produits qui contribuent a financer des activités agricoles.






LES EXPERTS

Massimo Pera travaille a I'Organisation des Nations Unies pour I’Alimentation et
I’Agriculture (FAO) dans I'équipe Agro-industrie et Finance. Il est en charge d’'un
programme visant a faciliter les investissements durables et inclusifs dans le
secteur agro-alimentaire des pays ACP. Pendant les derniers 9 ans M. Pera a
acquis de I'expérience dans la formulation et la mise en ceuvre des programmes
de financement agricole et rurale principalement dans des pays en développement
en Afrique (Sierra Leone, Guinée, Niger, Ethiopie, Rwanda, Cap-Vert), et
Amérique Latine (Brésil, Argentine, Colombie). Son affectation a la FAO a commencé dans le bureau-pays
du Viet Nam, ou il a travaillé pendant 2 ans sur la gestion de projets de développement des filieres
agricoles et d'acces aux services financiers pour les petits agriculteurs. Avant de rejoindre la FAO, il a
travaillé comme consultant en finance rurale au Fonds International de Développement Agricole des
Nations Unies (FIDA). M. Pera a une maitrise en Economie du Développement, obtenu a I'Université Tor
Vergata de Rome.

Laura Foschi est actuellement la Directrice de la Recherche & Développement
chez ADA, une ONG luxembourgeoise qui promeut la finance inclusive a
travers le monde. Avant de rejoindre ADA, elle était Directrice Générale du
consortium financier international Etimos pendant 5 ans.

Elle a aussi coordonné et donné des formations et de l'assistance technique
pour des programmes de microfinance pendant plus de 10 ans. Elle fut
également membre du Conseil d’Administration de FEBEA (Fédération
Européenne de Finances et Banques Ethiques et Alternatives) et membre du
Comité Ethique de Coop Adriatica, la plus grande coopérative italienne de

consommateurs.

Elle a aussi collaboré avec des universités européennes, plus particulierement avec I'Université de Parme
ou elle a enseigné I'Economie de la Microfinance et ou elle était membre du Conseil scientifique du Master
en Finance du Développement.

Par ailleurs, elle a travaillé comme consultante pour des agences des Nations Unies telle que CEPAL (la
Commission Economique pour I’Amérique Latine et les Caraibes) ainsi que pour des programmes financés
par la Commission Européenne.

Elle est l'auteure de publications sur le social banking et la microfinance. Actuellement, elle donne des
cours sur différents sujets de la finance inclusive auprés de I'Université de Lorraine, I'Université du
Luxembourg et I'Université Libre de Bruxelles dans le cadre du European Microfinance Programme, ainsi
qgu’aupres autres centres de formation en Afrique et en Amérique Latine. Elle parle Italien, Francais, Anglais
et Espagnol.

Juana Ramirez travaille comme chargée de projet chez ADA pour le programme
Recherche et Développement. Responsable de la coordination du contenu de la
Semaine Africaine de la Microfinance, Juana est également impliquée dans la
réalisation de projets de recherche-action portant sur I'analyse de la combinaison
en milieu rural de services financiers et non financiers (microfinance plus). Ce
travall traite plus particulierement de la chaine de valeur du café et de I'élevage
bovin, entre autres systemes agricoles, au Nicaragua. Juana s’occupe
actuellement d’analyser la performance sociale des IMF partenaires de ADA,
notamment en matiére de protection de I'environnement comme mécanisme de
gestion de risque. Avant de rejoindre ADA, Juana travaillait comme experte en Microfinance pour la
Plateforme Européenne de la Microfinance, et coordonnait les groupes de travail thématiques du réseau
(Finance rurale et innovation, Microfinance verte, Réle des investisseurs responsables). Juana a deux
Masters (en Politique Comparée et en Microfinance) ainsi qu’un dipldbme universitaire en Finance et
Relations Internationales. Elle parle le francais, I'anglais et I'espagnol couramment.






INFORMATIONS PRATIQUES

Lieu

Centre Mohammed VI de soutien a la microfinance solidaire http://www.cm6-microfinance.ma/
Adresse: Hay Chabab, Boulevard M'hammed Baamrani
Ain Sebad, Casablanca

Frais de Participation

2 options au choix :

OPTION 1 - INSCRIPTION A LA FORMATION -SANS HEBERGEMENT
» Contribution de 2200 Dirham/HT/Participant

Tarif incluant :
» Participation a la formation du lundi 30 novembre au mercredi 2 décembre

» La visite terrain du jeudi 3 décembre
» Le matériel de formation
» Les déjeuners et les pauses café durant la formation

OPTION 2 - INSCRIPTION A LA FORMATION -AVEC HEBERGEMENT
» Contribution de 7000 Dirhams/TTC/Personne

Tarif incluant :
» ldem option 1
» Le logement pour 5 nuits en demi-pension (petit déjeuner et diners) du dimanche 29 novembre
au vendredi 4 décembre a I'hétel Ibis Casablanca
» Les transports en train entre I'h6tel et le centre de formation.

Candidature et inscription

1/ Vous complétez ce formulaire de candidature en annexe, avant le 03 novembre2015.
2/ Vous recevez par email la réponse de I'acceptation ou non de votre candidature (basé sur votre profil et

sur le nombre de places)
3/ Le paiement validera définitivement votre inscription, avant le 10 novembre.

Contact:
Caroline Morilhat, ADA Microfinance, Luxembourg : c.morilhat@ada-microfinance.lu
Khadija EL HANTALI, CMS — Maroc : k.elhantali@cmsms.org.ma







